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 وحكمو الشرعي التسويق الشبكي
 

 وما كنا لنهتدي لولا أن ىدانا الله.لذذا الذي ىدانا الحمد لله  بسم الله الرحمن الرحيم
والسيد السند العظيم سيدنا ومولانا محمد وعلى آلو وصحبو وسلم  وأصلي وأسلم على ىذا النبي الكريم

 تسليماً 
:فقد حضر إلي في مكتبي في معهد التهذيب والتعليم رجلان أحسب أنّّما يبحثان عن الحق دـا بعـأم

الذي تروج لو الشركات الربوية والتي يتلخص  اكتشفت أّنّا التسويق الشبكيوقعا فيها و وسألاني عن قضية 
كثر تبلغ عملها في إقناع شخص بشراء سلعة, وكلما زادت طبقات الدشتركنٌ حصل الأول على عمولات أ

آلاف اللنًات, وكل مشترك يُ قْنِع من بعده بالاشتراك مقابل عمولات كبنًة لشكن أن يحصل عليها إذا لصح 
 .في ضم مشتركنٌ جدد يلونو في قائمة الأعضاء

 .ىذا ىو وصف شركة التسويق الشبكي
لدراسة القضية بشكل نشر ذلك للعامة, لكني طلبت منهما الانتظار والتأني ل بجوازىاوحاولا أخذ فتوى 

 وافي.
 الشركة ) التسويق الشبكي(: الدقصود من

الدقصود من ىذه الشركة بناء شبكة من الأفراد في شكل متوالية ىندسية أساسها اثنان تتسع قاعدتها في 
و قاعدة الذرم لرموع ذي تتكون تحتو ثلاث طبقات وتدفع لشكل ىرم, صاحب الحظ فيو ىو قمة الذرم ال

ليس سوى واجهة سلعية مقبولة, ولدا كانت الأحكام تبنى على الدقاصد  جذين فوقهم, والدنتعمولاتو ال
  .التكييف الفقهي لذذه الشركة فاظ والدباني فإن الدنتج يسقط عندوالدعاني لا على الأل

وإغراؤه , وتعتمد ىذه الشركة على إبراز حجم العمولات الكبنًة التي يمكن أن يحصل عليها الدشترك
بالربح الفاحش مقابل مبلغ يسنً ىو ثمن الدنتج. فالدنتج الذي تسوقو ىذه الشركة لررد ستار وذريعة 

فالسلعة ليست مقصودة لذاتها بل الدقصود الدال الذي يترتب على  للحصول على العمولات والأرباح.
لدال من جنسو أكثر  ارا  بذل مال انتظ :التسويق, وىذا الدال قد يأتي وقد لا يأتي, فتكون حقيقة الدعاملة

  .ولدا كانت ىذه حقيقة الدعاملة , ففيها شبو من الربا والدقامرة في آن واحد.منو
 محرمة شرعا  لأسباب:وبعد عرضها على أبواب الفقو الإسلامي تبين أنها 

 يحصل على مبلغ كبنً منو.لتضمينها ربا الفضل وربا النسيئة, فالدشترك يدفع مبلغاً من الدال  .1
 .أم لا  أنّا من الغرر المحرم شرعاً لأن الدشترك لا يدري ىل ينجح في تحصيل العدد الدطلوب من الدشتركنٌ .2
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الحقيقة أن معظم أعضاء الشركة أو الذرم خاسرون إلا القلة منهم, فالغالب عليها إذن الخسارة وىذه  .3
 عنو في صحيح مسلم.  وقد نّى النبي وىي التردد بين أمرين أغلبهما أخوفهماىي حقيقة الغرر 

 اشتملت ىذه الدعاملة على أكل أموال الناس بالباطل حيث لا يستفيد من ىذا العقد إلا الشركة. .4
ىو الدقصود  ومع ما تظهره الشركة من الغش والتدليس والتلبيس على الناس من جهة إظهار الدنتج وكأن .5

 من الدعاملة والحقيقة خلاف ذلك.
نفع يعود للمجتمع حيث إن الدنتجات لا يقصد تسويقها لذاتها, ولكنها كما أنّا غنً مشتملة على  .6

كما   دولار ومع ذلك فإن عمولتها كبنًة جداً, ةئبل قيمتها قد لا تتجاوز الدموجودة كنوع من الإغراء,
 أن قيامها على الخداع الذرمي لا يجعلها من سبيل الأجرة على العمل.

الشخص الأول إلى مئات الآلاف من الدولارات شهرياً, عمولة وىي غنً قابلة للاستمرار وإلا وصلت  .7
ثل ىذه الدنتجات  يكون الغر  منها إغراء الناس على مييد ا يدل على وجود حيل متقنة مغطاة بملش

 من أكل أموال الناس بالباطل.
وليست وكالة: لأن الوكالة تفويض في ترويج سلعة أو شرائها أو بيعها دون اشتراط على الوكيل بأن  .8

يشتري شيئاً لنفسو, أما في ىذه الدعاملة فلا يسمح لك بالتسويق إلا إذا اشتريت السلعة, وعليو فلا 
جر, لأنّا يشترط ولا يمكن تكييف الدعاملة على أساس الوكالة بأيصح قيامها على نظام الوكالات, 

 فيها أن تكون معلومة مناسبة مع الجهد الدبذول, وأن تكون خالية عن الجهالة والغرر والحيل المحرمة.
 وحاولت أن أنظر ىل ىي من السمسرة أم لا ؟ .9

عقد يحصل السمسار بموجبو على أجر  :فوجدت أن ىذه الدعاملة ليست من السمسرة, إذ السمسرة
  .تسويق الشبكي فإن الدشترك ىو الذي يدفع الأجر لتسويق الدنتج, أما اللقاء بيع السلعة

 الفرق بنٌ السمسرة والتسويق الشبكي من أربعة وجوه: يمكننا معرفةوبعد التمحيص والبحث 
السمسرة لا يشترط فيها شراء السمسار سلعة لشن يسمسر لو, فهو لررد وسيط بنٌ صاحب السلعة  - أ

اء الشخص للمنتج أو امتلاكو مركي عمل شرط في قبولو مسوقاً, وىذا والدشتري, أما نظام التسويق فشر 
 عكس السمسرة.

نظام التسويق لا يسمح أن يسجل تحتو مباشرة أكثر من اثننٌ, وما زاد على الاثننٌ يسجل تحت  - ب
تحت شبكتو, وىذا يعني أن بعض أفراد من الشركة يستفيدون من جهد الذين فوقهم ويتقاضون آخر مشترك 

عطي الدسوّق غنً الدشترك وي مُ رِ الشركة عن سلع لم يكن لذم جهد في تسويقها, وىنا نظام الشركة يحَْ من 
تضح لنا أن الشركة تلتيم بتحفيي الدشتركنٌ بصرف النظر عن جهدىم في الدشترك غنً الدسوّق, وىكذا ي
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لا يشاركو فيو من لم يبذل  في حنٌ أن الأجر في السمسرة يكون لدن قام بالتسويق والبيع ,تسويق الدنتجات
 جهداً في تسويق السلعة.

إن السمسار يحصل على عمولتو مقابل تسويق السلعة وبيعها لشخص أو عدد من الأشخاص ولا  - ت
أما في التسويق  ,علاقة لو بما يفعلو الدشترون بالسلعة, فالعلاقة تنتهي بنٌ السمسار والدشتري بمجرد الشراء

قنٌ  قون لدسو  قنٌ آخرين, وىؤلاء بدورىم يسوّ ق لدسوِّ صل على عمولة إلا إذا سو  ق لا يحفإن الدسوِّ الشبكي 
ق... الخ, ولا يحصل على عمولة إلا بهذه الطريقة, فليس من مصلحة أحد ق لدن يسوِّ ق لدن يسوِّ فهو يسوِّ 

 لغنًه.في الذرم أن يبيع لدن يشتري السلعة لينتفع بها أو ليستخدمها لنفسو دون أن يسوقها 
 ن تسويق الدنتج غنً مقصود في التسويق الشبكي وإنما ىو لررد ستار قانوني لتجميع اشتراكات,إ - ث

فإذا سقط الدنتج من قصد التسويق اختل  ركن من عقد السمسرة وكسب أعضاء لبناء النظام الشبكي, 
 الحقيقي, وىو العنٌ موضع السمسرة.

 إذا تكونت تحتو ثلاث طبقات, وأن الدستويات الثلاثة كما أن الدشترك لا يمكن أن يحقق دخلًا إلا  .11
دائماً لساطرة معرضة للخسارة, لأنّا تدفع عمولات قمة الذرم على أمل أن الأخنًة في البناء الذرمي 

تبتدئ ىي في قمة الذرم, ولكن لا يمكن ذلك إلا باستقطاب أعضاء جدد ليكوّنوا مستويات دنيا 
يدة ىي الدعرضة للخطر والخسارة, فالتعر  للخسارة لازم لنمو الذرم تحتهم, فتكون الدستويات الجد

ولا يمكن في أي لحظة من اللحظات أن يصبح الجميع رابحاً, وإنما يربح القليل مقابل لساطرة العدد 
في أي لحظة من لحظات الذرم  كبنًة جداً الأكبر وأن نسبة الرابحنٌ الدعرضنٌ للخسارة في حدىا الأكبر  

 %.44وتصبح نسبة الخاسرين في التسويق الشبكي 
ومن ثم  يتضح أن الأغلبية الساحقة من الدشتركنٌ في أسفل الذرم لساطرة أبداً بالدفع لدن فوقهم وىم لا   .11

 يدرون أتتكو ن تحتهم ثلاث طبقات فيكسبون أم لا تتكو ن فيخسرون ما دفعوه إلى الذين فوقهم.
أن يؤخذ مال إنسان وىو على مخاطرة وىذا النوع من الدخاطرة قمار لا شك فيو, فأصل القمار )

 (.عوضو أم لا يحصلىل يحصل على 
, الرابح فيها ىو حلقات قمار غير منتهيةوحلبات الدقامرة في شركة التسويق الشبكي متداخلة في 

غنً متناه بقدر اتساع شبكتو من الأفراد الذين السابق في الشبكة الذي يتدفق إليو تيار من الدخل يبدو 
يلونو, والطبقات الثلاثة الأخنًة فيها لساطرة أبداً بصورة مستمرة وفي أي لحظة من لحظات نمو الذرم, وىذا 

 ىو معنى القمار.
 ىذه الشركة دخل فيها لزرمات داخل لزرمات فهي: يتبنٌ لنا أن لشا تقدم: :الحكم الشرعي
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 .د(-ت-( )أحمدآكل الربا وموكلو وشاىده وكاتبو وقد لعن رسول الله) ربا وىو لزرم .1
( وقال ابن الديسر القمار كلو) لراىدلأنو ىو الديسر الدذكور في القرآن قال  قمار وىو لزرموىي  .2
 .(دخ -( )ىبالديسر القمار) رضي الله عنه  عمر

 .)م(غرر فاحش وقد نّى الإسلام عن الغرروىي  .3
 .وىو لزرم بنص القرآن الكريم الناس بالباطلأكل أموال وىي  .4
 جهالة وحيل وخداع ىرمي وىي لزرمة.وىي  .5
ليس منا من د( : ) -والإسلام نّى عنو)ت( وعند )حم غش وتدليس وتلبيس على الناسوىي  .6
 .(غش  
 ناىيك عن أن معاملات ىذه الشركة لا تتفق مع مقاصد الشريعة الإسلامية. .7

تحريم التعامل مع ىذه الشركة وأمثالذا إن وجد مهما تنوعت ادعاءاتها فواحدة من ىذه كافية في 
وكلها لا تعدو أن تكون قرصنة ينكشف زيفها بعد فترة, وحينئذ سيجد الدشتركون أنّم كانوا في  ,وعروضها

 أوىام.
في دروب رجعوا إلى الحق فكفانا تخبطاً يإنني أدعو الأخوين ومَنْ ورائهما لشن اغتروا بهذه الشركة أن 

إذا ظهر الزنا والربا في : ) وصدق رسول الله  ,فإن الذيائم تتوالى على البلد ببعدنا عن الشريعة ,الباطل
ما ظهر في قوم الربا والزنا إلا أحلوا (. وقال )حم(: )ا( )ح بأنفسهم عذاب الله قرية فقد أحلوا

 ( )طب(.سحت فالنار أولى بو كل جسد نبت من) (.وأذكرىم بقول رسول الله بأنفسهم عقاب الله
  .ىذا ما وفق الله في الجواب عن ىذه الشركة, فليتق الله امرؤ صان دينو

  .وصلى الله على سيدنا محمد وعلى آلو وصحبو وسلم
 والحمد لله رب العالدين.

 
 د. عبد العزيز محمد سهيل الخطيب الحسني

 دمشق


